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1. Czy handel przez internet jest dla kazdego? Jak
zaczac?

Na poczatku chciatbym Cie serdecznie przywita¢ w 10
dniowym Kkursie sprzedazy prze internet i podziekowac za
wybor naszego kursu. Kurs powstat na podstawie moich 11 lat
doswiadczenia w handlu przez internet gléwnie poprzez
Allegro, Tablica.pl (pdzniej OLX), Gumtree, wtasne sklepy
internetowe., oraz na podstawie wiedzy zaczerpnietej z
najpopularniejszych kurséw oraz ksigzek dotyczacych e-
commerce. Same kursy kosztowaly mnie czasem nawet kilka

tysiecy ztotych.

Pierwsza rzecz przez Internet sprzedalem w czerwcu 2008
roku. Byt to doktadnie wydech do skutera o nazwie Polini For
Race 2. Kupitem zerdzewiaty wydech za 180zt a sprzedatem 40
minut od wystawienia oraz po wloZeniu godziny pracy i
wypolerowaniu go na blask za 370zl Zysk na czysto 190zt
Kwota nie duza, ale bioragc pod uwage méj wiek oraz 6wczesne
doswiadczenie, wydawata sie spora. Marza ponad 100%.
Wiedza w kursie jest poparta wynikami oraz dowodami, ktore
zawarte s3g ponizej. Zapewniam Cie ze koszt tego kursu zwrdci
Ci sie w ciggu maksymalnie miesigca a sa przypadki kiedy

zwrdcit sie po 2 dniach od ukonczenia kursu.



Zacznijmy od pierwszej kwestii dlaczego chcesz zajac sie
handlem oraz dlaczego zacza¢ od Allegro. Kupujac ten kurs
pewnie twoim celem jest zatozenie firmy, powiedzenie
swojemu szefowi , dziekuje za wspétprace”, albo po prostu
chcesz dorobi¢ do wyptaty lub odcigzy¢ rodzicow aby nie
musieli Cie utrzymywadé. Kazdy powdéd jest inny i ma rézne
podioze jednak cel jest jeden: zarobi¢ pienigdze. Czy handel w
Internecie jest dla kazdego? Jezeli posiadasz podstawowe
cechy prawdziwego przedsiebiorcy (w kolejnosci):
samodyscyplina, zdolnos$ci organizacyjne, silna potrzeba
odniesienia sukcesu, umiejetno$¢ podejmowania szybkich
decyzji oraz wytrwato$¢ w dazeniu do celu to na pewno dasz
rade. Jak to mowi najmtodszy polski milioner z listy Forbes:
"jak masz wiedzie¢ co lubisz robi¢ skoro tego nie sprébujesz”.
Dla ciekawskich fatwo sprawdzi¢ kim jest w Google. Jednego
mozna by¢ pewnym. Zaden kurs nie zrobi z Ciebie milionera w
1 weekend lub 1 miesigc. No chyba, ze wcze$niej bytes
miliarderem ©. Konczac ten kurs mozesz by¢ pewny, ze przy
wtlozonym wysitku z twojej strony zaczniesz zarabia¢ w ciggu
1-2 miesiecy od kilkuset do kilku tysiecy zlotych na czysto. Po
kilku miesigcach lub latach spokojnie mozesz przekroczy¢
magiczny dla Polakéw prég 10000zt na czysto w skali miesigca.

Handel nie jest tak trudny jakby sie wydawato. Kurs opisuje



kilka metod sprzedazy. Z kapitatem i inwestowaniem w towar

oraz za pomocg modelu dropshipping.

Zacznijmy od tego, Ze rynek handlu w Internecie ros$nie z roku
na rok na catym $wiecie. Ludzie d3za do wygodnego nabywania
ustug oraz produktéw. Mato kto ma czas i checi na chodzenie
po galeriach i szukanie telewizora, nowego telefonu czy ubran.
Rosngca warto$¢ jednostki czasu powoduje, Ze czas
poswiecony na szukanie mozemy wykorzysta¢ na spedzanie
mitych chwil z rodzing czy znajomymi. Kolejny argumentem
przewazajacym za wzrostem udzialu e-commerce w og6lnej
wartosci handlu jest nizsza cena produktow i ustug. Firmy nie
musz3 placi¢ za najem lokali w centrach miast. Mogg posiada¢
jeden magazyn poza miastem i wysytac paczki na caty swiat.
Jezeli sadzisz, Zze najem lokalu nie jest znaczacym kosztem to
dla przyktadu miesieczna optata za lokal 45m2 przy jednej z
gléwnych ulic Katowic wynosi prawie 3000zt plus optaty. Ty
jako maty przedsiebiorca mozesz mie¢ wiekszg marze na
produktach a cena koncowa bedzie nizsza niz konkurencji.
Dodatkowo odpada koszt pracownika poniewaz obstuge
wysytek mozesz realizowac sam z domu lub poprzez
dropshipping z dowolnego miejsca na Ziemi. Ale o tym bedzie
pOzniej. Sprzedaz przez internet wzrosta od 2013 roku z

694mld dolaréw do 1500mld dolaréw w 2018 roku. Statystyki



pokazuja, Ze najwiecej ludzi zrobito zakupy przez internet w
Azji bo az 87%, w Europie 85%, w Stanach Zjednoczonych i
Kanadzie 83%. Najgorzej wypada Afryka bo tam tylko 53%
ankietowanych potwierdzito, Ze robito kiedykolwiek zakupy
przez internet. Polska jest 10 najszybciej rozwijajacym sie
rynkiem e-commerce wedtug analitykéw Planet Retail. Obecnie
rynek e-commerce w Polsce wynosi ok 40mld zt a do 2022
roku ma wzrosng¢ do ponad 60mld zt. Poparte jest to ciggtym
rozwojem sprzedazy przez internet. Duzy wptyw ma na to
nasza narodowa che¢ oszczedzania. Po co mam ptaci¢ za buty
150zt skoro za dwa dni kurier te same buty przyniesie mi za
100zt. Wedtug badan w 2017 roku ponad potowa internautéw
skorzystata z ofert, ktorego$ ze sklepdw z czego 57% uzyta do

tego smartfona lub tabletu.

Swoja sprzedaz mozesz prowadzi¢ na kilka sposobow. Na
poczatek polecam skorzystanie z najpopularniejszych sklepéw
internetowych czyli Allegro, OLX. Dlaczego na poczatku
odradzam skupienie sie na wtasnym sklepie? Jezeli chcesz
skupic¢ sie na zyskach od pierwszego dnia to Allegro zapewni Ci
klientéw juz od pierwszej aukcji. Mato kto wie, ze Allegro od
niedawna dla wiekszo$ci kategorii nie pobiera optat za
wystawienie tylko od sprzedanego przedmiotu. Dodatkowo

Twoje szanse na powodzenie zwiekszajg statystki



najpopularniejszego w Polsce internetowego portalu
handlowego. Dziennie Allegro notuje ok. 4 mln uzytkownikow.
Szacuje sie, ze sprzedaz na Allegro wzro$nie do 23mld zt z
obecnych 15mld zt. Warto bytoby gdybys i Ty sobie ugryzt
kawatek z tego tortu i zmienit Zycie , etatowca” na zycie
przedsiebiorcy. Allegro jest liderem sprzedazy w Polsce. W
rekordowym dniu 10 grudnia 2018 roku Polacy kupili az
2,16mln przedmiotéw! Co 18 polak statystycznie tego dnia
kupit co$ na Allegro! Co minute klienci kupowali prawie 1800
przedmiotow. A Ty mozesz mie¢ dostep do nich praktycznie w
ciggu kilkunastu minut potrzebnych na zatoZenie konta.
Najpopularniejsze kategorie jak mozna domysli¢ sie byty
zabawki, wyposazenie mieszkania, gry, konsole, elektronika i
wszelkie inne produkty, ktére moga by¢ prezentem. Wielu
sadzi, ze nie da sie juz zarobi¢ na Allegro bo konkurencja jest za
duza, marze za mate, prowizje hurtowni za duze. Ttumacza sie,
Ze czasu mato bo etat, bo szkota, bo impreza, bo chce sie
wyspa¢, bo za mtody, bo za stary. Wiesz dobrze: ile ludzi tyle
wyméwek. Ma to swoje plusy poniewaz konkurencja nie bedzie
rosta w nieskonczonos$é. A kto chce prowadzi¢ biznes w e-
commerce to nic go nie powstrzyma. Nawet najgorszy pomyst
na biznes zrealizowany przez osobe przedsiebiorcza bedzie
przynosit zyski poniewaz pomyst nie ma znaczenia. Pomysty na

biznes ma kazdy nawet dzieci. Kluczem do sukcesu jest ich
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realizacja. Skoro kupite$ ten kurs na pewno chcesz posigs¢
wiedze , ktéra pozwoli Ci zacza¢. Kazdy dzien kursu jest tak
skonstruowany i przemyslany aby po przeanalizowaniu
kazdego z nich zrobit 1 krok w kierunku rozwoju. Jezeli nie
zrobisz ¢wiczenia na koncu kazdego z dnia nie przechodz dale;.
Najwazniejsze jest dzialanie poparte zdobywaniem wiedzy a
nie samo zdobywanie jej. Nastaw sie na zdobywanie
praktycznej wiedzy w ciggu najblizszych 10 dni oraz
stosowanie jej w praktyce . Mys$le, Ze cena za kurs jest bardzo
niska biorgc pod uwage ilo$¢ wiedzy i doswiadczenia, ktére
mozesz posig$¢ w ciggu 10 dni. Kurs jest tak skonstruowany
aby kazdy nawet najwiekszy laik mégt krok po kroku zacza¢
zarabia¢ swoje pierwsze pienigdze poprzez commerce.
Kazdego z 10 dni opisana jest inna dziedzina prowadzenia
biznesu. Mozesz przej$¢ od razu do rozdziatu, ktory Cie
interesuje ale zaleca sie analizowanie kursu dzien pod dniu.
Wracajac do tematu dodam, ze Allegro wprowadzito zakaz
stosowania szablonu aukcji firm , nazw w tytule i opisie oraz w
nazwie. Oznacza to, Ze masz rowne szanse z duzymi firmami.
Mozesz udawac¢ duzg firme a potencjalny klient tego nie
zauwazy. Dodatkowo masz mimo wyzszych kosztéw zakupu
produktéw masz mniejsze koszta prowadzenia biznesu dzieki

czemu mozesz konkurowac jak réwny z rownym. A teraz



wykonaj ¢wiczenia pierwsze i przejdZ do dnia drugiego.

Powodzenia!

Cwiczenie 1:

Wez kartke i zapisz 10 powodéw dlaczego chcesz zaczaé
prowadzi¢ biznes. Wazne aby to byty powody, ktére wzbudzaja
pozytywne emocje. Na mys$l o nich masz mysle¢ pozytywnie. W
chwilach zwatpienia, ktore na pewno nadejdg wezmiesz tg
kartke i przeczytasz jg od gory do dotu. W chwilach zwatpienia
przypomnienie sobie powodéw dlaczego sie zaczeto bardzo
pomaga. Motywuje do dalszego dziatania. Wazne tez aby twoim
gtownym celem nie byl handel na allegro ,bo inni na tym
zarabiajg”. Zazwyczaj taki powdd jest motywatorem tylko na
kilka dni a nie na kilka lat. Trzeba zaznaczy¢, ze dobrze
prosperujaca firma handlowa nie powstanie w dzien. Moze to

zajac od kilku do kilkunastu miesiecy a nawet kilku lat.

Kartke schowaj do biurka lub komody . W chwilach zwatpienia

bedzie Ci pomagac przetrwac na nowej drodze przedsiebiorcy.

2. Podstawy e-commerce. Co sprzedawac i kiedy.



Witam drugim dniu kursu. Oméwimy tu podstawy handlu
w internecie oraz bedziesz mogt zdecydowaé w jakiej branzy

chcesz dziatac.

Handlujgc wymieniasz ustuge badz towar na pienigdze badz
inne dobra materialne. Wazne jest abys poznat podstawowe
pojecia, ktéorymi bedziemy operowac w szkoleniu, a ktére moze

juz troche kojarzysz.

Zysk brutto - jest to kwota za ktorg sprzedaje sie
produkt/ustuge. Jest to réznica miedzy przychodami netto a
kosztami sprzedanych produktéw. Na przyktad jezeli
sprzedates telefon za 300zt a kupite$ za 200 to zysk brutto to
100zt

Zysk netto- najwazniejsze pojecie, ktéra na pewno zainteresuje
Ciebie. Jest to zysk na czysto po odjeciu kosztéw transportu,
pakowanie, podatkéw itd. Przyktad. Telefon kupite$ za 200zt,
koszt pakowanie wyniost 5z, podatek 38z}, dojazd na poczte
3zt a sprzedates za 300zt to zysk netto wynosi: 300-
(200+5+38+3)=54zt. Czyli doktadnie tyle zostaje Ci w kieszeni.

Zysk kapitatowy -zysk o jaki wzrasta warto$¢ produktu ustugi

w czasie. Przyktad: kupites telefon nowy za 200zt. Nie
sprzedate$ go w ciggu miesigca a ceny rynkowe wzrosty do

250zt. Wzrost wartosci jest zyskiem kapitalowym.
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Co sprzedawac?

Warto sobie zadac pytanie co chce sprzedawac. Czy jest co$ co
lubie i sie na tym znam. Chociazby lubie rowery i znam sie na
osprzecie. Daje to Tobie przewage nad innymi bo znasz sie na
produktach. Ceny mozesz poznac wpisujac konkretng nazwe
produktu w wyszukiwarce allegro. Jednak tu pojawia sie
kolejne pytanie. Skad bra¢ pienigdze na produkty, ktérymi chce
handlowaé. Przeciez musiatby$ zainwestowac kilka lub
kilkanascie tysiecy w produkty, ktére dodatkowo musiatbys
trzyma¢ w magazynie. Generuje to potezne Koszty a przeciez
nawet nie zarobiliSmy ztotéwki. To jest najgorszy plan na
realizacje biznesu. Tutaj padng jedne z wazniejszych stow w
kursie. Nie kupuj pdki nie sprzedasz. Tak. Nie musisz kupowa¢
produktu zanim go nie sprzedaz ale o tym potem. Wré¢my do
tego co sprzedawac¢. W ciemno nie ma co wybiera¢. Wiekszo$¢
powie, ze chce sprzedawac akcesoria do telefon6w. Mozna.
Pytanie sie nasuwa czy warto. W tej dziedzinie dziata najwiecej
firm a marze s stosunkowo niskie. Musimy sprzeda¢ duzo
produktéw aby zarobi¢ nie duzo pieniedzy. Warto zaczac¢ od
produktéw wysoko marzowych. Wysoko marzowych oznacza
marze na poziomie wiekszym niz 10%. Wybor warto oprzec o
wczes$niejszg analize. Wejdz na Allegro. Aby byto prosciej wpisz

nazwe najpopularniejszych klockow w wyszukiwarce.
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Wyswietli Ci sie mndstwo ofert z réznymi zestawami oraz

réznymi cenami. Ustaw przycisk sortowanie na "popularnos¢:

najwieksza”:
_ — Sortowanie
FILTRY oo e
KATEGORIE OO popularnosc: najwieksza v

. . trafnosc: najwigksza
ferty sponsorowane () S

Oferty sponsorowane (1) cena: od najnizszej

cena: od najwyzszej

LEGO CREATOR ZOLW HAPPY TU Cena z dostawa: od najnizszej
od & super Sprzedawcy cena z dostawa: od najwyzszej

SR e R ek e et popularnosc: najwieksza

czas do konca: najmniej

9,99 zt SMART®) czas dodania: najnowsze
kup teraz
13,98 £t z dostawg

14 0s0b kupito
DODA) DO KOSZYKA

LEGO City Posterunek policji 60141

od (&) Super Sprzedawcy
Rodzaj: zestaw Pled: Chtopcy Wiek dziecka: 6 lat +  Liczba elementdw: ...

309,65 zt smarTQ

kup teraz

Bez kupowania abonamentu w programach badajacych
statystyki mozesz sprawdzi¢ co sie najlepiej w danej kategorii
sprzedaje. Pierwsze oferty s3 to tak zwane oferty
sponsorowane czyli produkty reklamowane za dodatkowa
optata w allegro (wykorzystuje sie taka reklame dla produktow
dobrze sprzedajacych, dla ktérych chcemy uzyskac wyzszg
cene). Kolejne oferty sg to oferty promowane. Ustuge taka

mozesz dokupi¢ przy wystawianiu przedmiotu. Twoéj produkt
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widoczny jest wtedy na pierwszych stronach. Aby sprawdzi¢
czy promowanie dla konkretnego przedmiotu dziata trzeba
wykupi¢ ustuge i zobaczy¢ czy dla danego przedmiotu
przyniosta nam wiecej zysku niz dla przedmiotu nie

promowanego.

Lista promowanych ofert

LEGO FRIENDS Pudetko serce Andrei 41354
od (S} Super Sprzedawcy
Rodzaj: zestaw Plec: Chlopcy, Dziewczynki  Wiek dziecka: 6 lat +  Liczb...

26,88 zt smarto
kup teraz

34,78 zt z dostawg

356 osbb kupito

DODA] DO KOSZYKA
LEGO MINECRAFT Jaskinia zombie 21141

od (&) Super Sprzedawcy
Rodzaj: zestaw Pled: Chlopcy Wiek dziecka: 7 lat +  Liczba elementéw: ...

771,88 zt smaro

79,77 zt z dostaw,

333 osoby kupity

Pod ceng widzisz ilo$¢ oséb, ktore kupity produkt. llosé
produktéw sprawdzasz wchodzac w aukcje. Pod ceng masz
napisane dla przyktadu z géry: 357 os6b kupito 382 sztuki.
Oznacza to, Ze osoba prowadzaca tg aukcje, tylko na tym
jednym przedmiocie zrobita obrét 10268zt w ciggu ostatnich
30dni. Duzo prawda? Wezmy pod uwage, Ze ten sprzedawca
ma w tym momencie 600 aktywnych aukgcji. Allegro podaje tg

statystyke tylko dla 30 dni. Historie sprzedazy na okres kilku
13



lat mozna sprawdzi¢ w programie, ktéry pokaze w dalszych
dniach szkolenia (TradeWatch). Marza na klockach oscyluje w
zakresie 2-10%. Co oznacza zysk na tylko jednej aukcji od ok.
200 do ponad 1000zt Niektoérzy pracuja za 2000zt miesiecznie
poswiecajgc na prace 8 godzin dziennie plus godzina lub dwie
na dojazd. Majac 3 takie aukcje nawet odliczajac podatek masz
te pienigdze poswiecajac zdecydowanie mniej czasu. Czas
mozesz spedzi¢ z rodzing lub spetniajac sie, realizujac swoja
pasje. A jednak istnieje wiele produktéw wysoko marzowych,
na ktorych mozesz zarobi¢ 1000zt nie inwestujac takiej sumy
pieniedzy. Ba! Nie musisz nawet inwestowac w ogole swoich

pieniedzy. O tym pdzZniej.
Kiedy sprzedawac?

Bardzo wazng kwestig jest to kiedy sprzedawac. Przed
Swietami w listopadzie i grudniu najwieksze obroty generuja
zabawki, sprzet do turystyki zimowej, ciuchy zimowe oraz
wszelkiego rodzaju akcesoria sezonowe jak topaty do $niegu,
skrobaczki do szyb, odmrazacze itd. Wystawienie w tym
okresie hamaka i jego sprzedaz jest bardzo ograniczona. Warto
wziac to pod uwage. Tak samo ze skrobaczkami do szyb, ktére
w okresie listopada i grudnia sprzedajg sie na potege. Osobiscie
sprzedaje ok. 100-150 skrobaczek przed sezonem zimowym na

marzy ponad 100%. W Marcu wycofuje aukcje bo sprzedaz
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spada do 1 maksymalnie 2 sztuk na miesigc. Zapytasz jak
osiagnac¢ taka marze w produktach, ktére sg bardzo
konkurencyjne i nie ma na nich zysku. Ot6z nie moéwie tu o
bezposrednim wystawieniu skrobaczki do szyb za 5zt, ktéra
kupitem za 2,50zt. Taki sposdb moze nie zadziata¢. Osobiscie
kupowatem skrobaczki po 4zt. Byly to niemieckie skrobaczki
znanej firmy. Sprzedawatem je w zestawach aby podnies¢
marze. Na przyktad sprzedawatem odmrazacz do szyb plus
gratis skrobaczka do szyb. Teoretycznie skrobaczka byta gratis
ale tak naprawde byta wliczona w zysk. Taki sposdb na
promocje. Cena odmrazacza to 13,60zt skrobaczki 4zt. Cato$¢
sprzedawatem za 29,90zt. Marza na skrobaczce 4zt a na
odmrazaczu 4,96zt na czysto po odliczeniu podatkéw i
prowizji. Normalnie ani odmrazacz ani skrobaczka by sie nie
sprzedaty nawet za cene zakupu ze wzgledu na ilo$¢ oséb,
ktére je wystawialy. Jednak zapytasz jakim cudem ja sprzedaje
tyle odmrazaczy skoro mozna je kupi¢ w sklepie, na stacji
benzynowej czy nawet w kiosku. Racja wiekszo$¢ firm dziata w
modelu sprzedazowym B2C (firma do klienta). Sg firmy
specjalistyczne, ktére dziataja w modelu B2B. Ty jako
przedsiebiorca mozesz kupowac do woli. Jednak osoba
prywatna nie posiadajgca firmy juz nie. Stad zyskujesz
przewage i mozesz oferowac te produkty klientom prywatnym

Ze SW0j3 marza.
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